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Bem-vindo.

Somos a Magnetic, empresa Alema ha 15 anos no Brasil.
Nossas cancelas veiculares e bloqueios para pedestres sao
de alta qualidade. Utilizamos tecnologia unica no mercado,
a qual oferece alto desempenho, baixo consumo de energia
e durabilidade acima de gualquer outra.

Melhor custo beneficio . Qualidade . Produto mundial
Alto desempenho . Seguranca . Confiabilidade . Sustentabilidade

/MAGNETIC’

A A"CCESS TO PROGRESS

www.magnetic.com.br
Saleservice: representante regional Nordeste / +55 71 99178-2004
Salim Antonio Curiati, 136, Jurubatuba, Sdao Paulo/SP / +55 11 5660-8500

Av.



https://www.youtube.com/watch?v=TYbIqzPmBqI
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companhar as mu-
dancas culturais e
de habitos do leitor
€ um grande desa-
fio para um grupo editorial.
Desde que comegamos, em
2012, ja fizemos diversas
mudancas na revista TI Nor-
deste, sempre com o obje-
tivo de que ela acompanhe
esse mundo em movimento.
Lembro-me que a revista
em seu inicio era impressa
e no segundo ano ja passou
a ser somente digital. In-
serimos videos, tornando-a
mais interativa, convidamos colunistas locais, remodelamos
nosso portal e fizemos varias parcerias com empresas de
comunicacao locais e globais. Tudo isso para tornar a revista
mais dindmica e mais amigavel. Mas uma coisa nunca mu-
dou em nossa redacdo. Mantivemos a Ti Nordeste sempre
gratuita, apartidaria, sem viés ideoldgico e nunca deixando
o lado comercial sobrepor os nossos principios e ética profis-
sional. Esse més estamos langando uma edicdo especial, uma
publicacdo 100% focada em seguranca. E para isso tivemos
que recorrer a uma fonte diferente de conteldo, a do proprio
patrocinador. Pode parecer, a principio, que finalmente deixa-
mos o lado comercial sobrepor a idoneidade da revista. Po-
rém, tenho certeza, que apos a leitura, vocé ficara orgulhoso
de ver que a TI Nordeste “ndo perdeu a mao”, nem colocou
de lado seus principios.

Matérias orientativas e com cases de sucesso interessan-
tissimos, da regido ou que servem de inspiragdo para a re-
gido, vao deixar o leitor com o gostinho de quero mais. Bom
para vocé, leitor, que ganhou uma edigdo todinha como fonte
de informacdo de um tema tao relevante e bom para os pa-
trocinadores que conseguem atingir o seu publico-alvo, ndo
apenas com o anuncio, mas mostrando na pratica o que esta
fazendo de positivo no setor em que atua. E com a vantagem
que a revista digital € uma fonte de consulta eterna, pois es-
tara sempre disponivel e acessivel gratuitamente para leitura
em nosso portal e com as palavras chaves acessiveis para os
mecanismos de busca. Em breve teremos mais novidades.

Encerro por aqui desejando a todos uma boa leitura e um
novo ano de muita paz, saude e prosperidade!

José Augusto Barretto
Presidente do Grupo TI Nordeste
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Sua empresa pode contar com a gente !!!

A Nagem possui atendimento especializado e dedicado para clientes corporativos

que precisam dos seguintes itens:

® Ar Condicionado ® Material de Escritdrio em Geral

8 Televisédo ® Desktops

® Celular|Smartphone ® Notebooks

® No Break ® Projetores

® Multifuncionais ® Cameras para video conferéncia
® Cartuchos | Toner ® Cafeteiras|Capsulas de café

® Monitores | LFDs,

Uma estrutura completa
esperando por vocé e sua empresa

A NAGEM e uma empresa com 29 anos de
experiéncia que aposta na qualidade e
variedade dos produtos, agilidade na entrega,
infra estrutura e equipe profissional treinada,
sempre pronta para atender 100% de suas
necessidades.

Sao mais de 210 marcas, entre as melhores do
mercado, 4 centros de distribuicao, 41 lojas
proprias e 41 lojas brands em toda a regiao
Nordeste e recentemente no Norte, mais de
2.300 colaboradores e uma estrutura de TI
para proporcionar maior seguranca.

Consulte mais ligando para o telefone da unidade mais proxima da sua empresa.

@ Recife: (81) 2121.2000 | Petrolina: (87) 3862.6625 | Natal: (84)3611.3041 | Fortaleza: (85)4005.5000
Salvador: (71) 2106.9000 | Aracaju: (79) 32431290 | Sio Paulo: (11) 2132.8637
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SEGURANCA

A Revista TI (NE) quer ouvir
vocé leitor. Dé a sua opinido,
faca sua critica ou sugestdo
sobre as nossas matérias.

A Revista TI (NE) ndo se
responsabiliza pelas opinides,
conceitos e posicionamentos
expressos nos anuncios e
colunas por serem de inteira
responsabilidade de seus autores.
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VAI FICAR DE FORA?




REVISTA TI (NE) EDICAO ESPECIAL 2019

TECNOLOGIA

PROJETO DIGITAL INTEGRADO
AUXILIANO COMBATE AVIOLENCIA
EM FEIRA DE SANTANA

0 menos até 2017, a Bahia era a 5°
unidade da federacdao com maior nu-
mero de homicidios, que superavam
a marca dos 118 por 100 mil habi-
tantes. Os dados, apurados pelo mais recen-
te Atlas da Violéncia do Instituto de Pesquisa
Econ6mica Aplicada (Ipea), endossam a
importancia de investimentos em seguranca
publica. Grandes centros urbanos tendem a
sofrer ainda mais com essa realidade.
O municipio baiano de Feira de Santana,
a 100 quildmetros de Salvador, € um desses
grandes centros. A cidade possuia 18 came-
ras analdgicas para sua populagdo de mais
de 600.000 habitantes. Orgaos de seguranca
publica ndo tinham, nestes poucos aparatos,
nenhum tipo de apoio para realizagao de
suas tarefas.

COMBATE AVIOLENCIA INTEGRANDO
PROCESSOS

Para lutar contra o problema endémico da
violéncia, e trazer aos moradores uma expe-
riéncia mais moderna, robusta e digital, Feira
de Santana teve o apoio da tecnologia. Atra-
vés da integracdo de processos e do investi-
mento em uma cadeia de diversos servicos, a
cidade hoje é considerada um dos municipios
mais digitais do pais.

A Wimaxi, empresa de DNA baiano, foi a
integradora de sistemas escolhida para resol-
ver os problemas da cidade. O projeto incluiu
a instalagdo de mais de 200 cameras capazes
de realizar varios movimentos para monitorar
areas que exigem abrangéncia de 360 graus,
e como de alto fluxo de pessoas, como esta-
cOes de Onibus e prédios publicos.

Todas as imagens sao acessadas pela
Guarda Municipal e Policia Civil e Militar. Para
uma segunda fase do projeto, esta sendo
feito um estudo para a instalacdo de cameras
em outros distritos e no uso de recursos de
analise de video, como reconhecimento de
intrusos em areas restritas.

IMAGEM: DIVULGACAO

“Atualmente a WIMAXI vem buscan-
do novas tecnologias para ingressar no
mercado corporativo, apresentando
solucdes integradas e com a seguranca
dos melhores fabricantes do mercado”,
comenta Victor Soares Bezerra, diretor
da WIMAXI.

AVIDA POS TRANSFORMAC;Z\O DIGITAL

O projeto de seguranga urbana se somou a
320 pontos de radio interligando 150 escolas,
28 unidades de salde e 122 pontos de aces-
so publico a banda larga, fazendo de Feira de
Santana uma das maiores cidades digitais do
Pais. “Ja estamos propondo expandir o sis-
tema. E um servigo que todo mundo procura
guando se trata de seguranga: integragao
total de todas agéncias do setor”, comenta
Mauro Moraes, Secretario de Prevencgdo da
Violéncia em Feira de Santana.

Projetos diversos podem ser beneficiados
pelos trabalhos como os da Wimaxi. O se-
tor publico, por exemplo, pode melhorar a
qualidade dos servicos e por consequéncia a
qualidade de vida da populagao. Além disso,
a transformacao aumenta a produtividade e
motiva os colaboradores, uma vez que boa
parte dos processos repetitivos sdao automa-
tizados, dando a todos a liberdade de pensar
no que realmente importa - as pessoas.



Descubra o que a WIMAXI pode fazer por seu projeto!

-12 anos na area de Gestao de Tecnologia de Informacao
- Solucdes que contemplam de forma unificada

redes sem fio, segurancga e telefonia IP

- Cidades digitais atendidas nas areas de educacao,
saude e segurancga

- Cases de sucesso também na area privada

A consequéncia de nosso trabalho é a garantia real
de economia e, e claro, tecnologia de vanguarda
para sua empresa. A Wimaxi possui uma equipe
multidisciplinar. Trabalhamos com consultoria,
projetos e na area de treinamento empresarial.

CIDADE INTEL IGENTE

75 3225.6972

www.wimaxi.com.br | atendimento@wimaxi.com.br

Rua Bulgaria, 75 - Capuchinhos
44076-320 - Feira de Santana - Bahia
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TECON SALVADOR MELHORA
PERFORMANCE COM
ATUACAO DA AXIS

ais de 600 metros de cais. Mais de

110 mil m2 de area para contéine-

res, preenchida por 212 mil unida-

des por ano. A movimentagdo do
Terminal de Contéineres de Salvador (Tecon)
€ uma das grandes responsaveis pela forca
da Bahia no ambito do comércio exterior.

E preciso estar atento com a movimenta-
gao incessante, uma vez que o terminal ope-
ra 24h por dia, sem interrupcoes. Os desafios
para a eficiéncia e performance sdo diarios.
Ainda em termos de seguranga, nota-se a
importancia de observar se os funcionarios
estdo manipulando os equipamentos certos e
levando-os ao destino correto. Como, entao,
monitorar um espaco tao grande e de forma
eficiente e em tempo real?

A tecnologia de ponta oferecida pela Axis
resultou em um sistema completo, confiavel
e totalmente integrado para o Tecon. Came-
ras de altissima capacidade, aliadas a detec-

gao e processamento de imagens, foram a
solugdo para encontrar seguranca sem in-
vestimentos muito altos em infraestrutura. O
custo-beneficio foi o destaque do negdcio.

O projeto que atendeu ao Terminal de Conté-
ineres de Salvador foi concebido pela Am-
pla Integragao. Foi preservado o parque de
cameras existentes e foram contemplados
novos equipamentos da Axis com a possibili-
dade de integracao de imagem e voz dando
maior agilidade de agao a varios setores da
empresa.

Entre as principais necessidades, estava
a reducdo do custo de infraestrutura para
o projeto de instalacdo de novas cameras.
Equipamentos utilizados possuem tecnologias
como a captura de imagens em 180° em alta
gualidade. Outro ponto importante é que as
instalagbes seguiram a norma portuaria do

IMAGEM: WWW.FACEBOOK.COM/WILSONSONSBR



ISPS Code (cédigo de seguranga interna-
cional aplicavel tanto aos navios, quanto as
instalagdes portuarias).

Foram instaladas cameras adicionais de
varios modelos. A cAmera speed dome AXIS
Q6155-E, por exemplo, oferece tecnologia
que permite “encontrar” luz no escuro. Ja a
AXIS P1448-LE captura imagens ou video em
alta resolucao e nas condicdes de ilumina-
¢ao mais dificeis — incluindo escuriddo total.
Sua tecnologia ilumina totalmente cenas
totalmente escuras por até 25 metros. A
AXIS P3807-PVE, panoramica, oferece visoes
gerais brilhantes e sem pontos cegos. Possui
resolugao de 8 MP.

“Hoje temos toda a area da empresa coberta
por cameras com maior qualidade e defini-
¢ao de imagens. Com os equipamentos de
hoje conseguimos ver com melhor definigdao
pequenos eventos que provavelmente passa-
riam despercebidos com outras tecnologias”,
comenta Alex Costa, analista de infraestrutu-
ra do TECON.

A utilizagdo da camera panoramica com
multisensor permitiu uma imagem de 180°
sem emendas e gerou economia, consumin-
do apenas um ponto de infraestrutura e uma
licenca de software. A utilizacdo da solugao
de compressao de imagens Axis Zipstream

gerou uma economia de armazenamento em
torno de 40%.

Os produtos da Axis sdo diversos — e podem
ser aplicados nos mais diversos projetos.
Dentro da area de portos e ambientes de
transporte, por exemplo, os sistemas de vi-
gilancia baseados em IP gerenciam remota-
mente os numeros de identificagdo de con-
téineres, numero do carro ferroviario, fazem
inspegdes em busca de danos nos contéine-
res e na carga etc.

N3o se pode esquecer a vantagem hu-
mana - o treinamento das equipes pode ser
atualizado com base em incidentes reais e
cenarios ao vivo. Essa aplicacdo é util para
muitos outros segmentos.

IMAGEM: REPRODUCAO
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A cémera
para grandes
descafios

Os problemas enfrentados em ambientes criticos exigem um monitoramento robusto.
Apresentamos a AXIS Q6215-LE, uma cAmera PTZ de alta precisdo, com infravermelho de longo
alcance para identificar detalhes em grandes areas abertas, mesmo no escuro. Compativel com
os padrdes I1P66 e IP68, e com resisténcia IK10, a nova camera € capaz de enfrentar condicdes
climaticas adversas e ventos de até 245km/h, elevando o padrdo de sequranga em plantas
industriais, subestacdes de energia, mineradoras, rodovias, portos € aeroportos.

> HDTV 1080p com zoom 6ptico de 30x

> Infravermelho otimizado de 400m

> Sensor de 1/2 * para Amplo Alcance Dinadmico (WDR)
> Analitico de protecdo perimetral embarcado

> Inclui tecnologias Zipstream e Lightfinder

www.axis.com /pt-br/products /axis-q6215-le

AXIS a

COMMUNICATIONS



NOS TEMOS APOIADORES

A Tl (NE) & uma revista digital e interativa, campea de audiéncia na regido
Nordeste e a mais querida em seu segmento. Em recente pesquisa, o indice de
satisfacao com o conteudo da revista atingiu 97% entre os leitores*, Nos sempre
apoiamos o desenvolvimento da tecnologia e inovacao na regido Nordeste.

E AGORA GANHAMOS
UM APOIO EXTRA!

O nosso muito obrigado aos
nossos apoiadores oficiais:

(A) digifort ¢

SALESERVICE

AVAYA
y&iaegs.. NAGEM'

A SUA EMPRESA TAMBENM PODE APOIAR
ESSA INICIATIVA. FALE CONOSCO!

*Pesquisa realizada pela Tl Nordeste em sua base de leitores, respondida por 227
leitores. O contetdo foi avaliado por 50% como otimo e 47 % como bom.

(NE)

Informacdoa
servico da regido
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DIGIFORT RECONHECIMENTO FACIAL

MUITO ALEM DA SEGURANCA

Digifort desmistifica o reconhecimento facial trazendo para
o Brasil solucao testada e certificada pelo MIT

tecnologia de reconhecimento facial
traz resultados impressionantes e ja
estd muito presente no dia a dia dos
brasileiros. De acordo com a Agéncia
Brasil, em 2019, ao menos 37 cidades ja fa-

zem o uso de tecnologias deste tipo nas ruas.

Isso sem contar a quantidade de projetos da
iniciativa privada, que ainda nao possuem
estatisticas reunidas. Mas, com o boom das
tecnologias no mercado de segurancga, ja se
pode imaginar que agdes neste sentido ndo
faltam. A titulo de exemplo, em 2018, este
mercado bilionario faturou cerca de R$ 6,52
bilhdes (Revista Exame).

ENTENDA ESTATECNOLOGIA

Os equipamentos da Digifort, empresa des-
taque em solugdes de reconhecimento fa-
cial, operam a partir do médulo Digifort Face

IMAGEM: REPRODUCAO

Recognition, uma parceria mundial entre a
Digifort e a empresa americana RealNetworks.
Este moédulo entrega reconhecimento facial
medido e certificado pelo MIT da Universida-
de de Massachusetts com um indice 99,86%
de precisdo. E possivel fazer comparativo do
rosto encontrado com os cadastros do banco
de dados, determinar idade aproximada (mar-
gem de erro de 3 anos para mais ou menos),
precisar género, e até sentimentos expressa-
dos como tristeza, nervosismo, neutralidade
ou felicidade. Além dos algoritmos de detec-
cao e classificacdo, é possivel configurar os
equipamentos para tomarem determinadas
medidas. O usuario pode ser incluido em lista
de permissdo; restricao; observacao, com
acesso, mas que deve ser acompanhado pela
camera e uma lista de ndo cadastrados.

Tudo isso é integrado ao sistema de alar-



mes, para que caso seja detectada uma face
suspeita, pode-se acionar avisos sonoros na
sala de operacgOes, trazer a imagem da pes-
soa, enviar um e-mail, bloquear catracas,
entre outras possibilidades.

“Nosso préximo passo € tornar a tecnologia
ainda mais acessivel ao nosso publico. Preten-
demos expandir projetos através de nossos
14 escritoérios instalados em todos os conti-
nentes, onde ja atendemos clientes em 138
paises e em 18 idiomas com nosso software
de monitoramento”, projeta Carlos Eduardo
Bonilha, presidente da Digifort.

OS CINCO MITOS E VERDADES

Conhega, agora, os cinco mitos e verdades
mais comuns sobre as tecnologias de reco-
nhecimento facial. O presidente da Digifort,
Carlos Eduardo Bonilha, é quem explica cada
situacao abaixo:

1- O reconhecimento é util apenas para
identificar malfeitores - MITO

Todos os segmentos da sociedade podem se
beneficiar dessa tecnologia e de suas dife-
rentes aplicacoes. Hoje ja temos o produto
instalados em cidades, presidios, escolas,
residéncias, hospitais, empresas portuarias

e outros. Existem varias aplicacoes. Em uma
escola, por exemplo, um banco de dados des-
se tipo pode dizer com exatiddo quantos alu-
nos estao presentes, quantas refeicbes devem
ser providenciadas, tempo de permanéncia no

“Acreditamos que tao
logo o banco de dados de
pessoas suspeitas da regiao
esteja completamente
concluido, a seguranca
nessas areas monitoradas
sera ainda maior, evitando
que pessoas perigosas
circulem nessas regioes e
trazendo muito mais
tranquilidade para os
moradores e turistas que
frequentam a cidade”

ambiente, horario de entrada e saida, faltas
etc. Nesse mesmo exemplo, é muito util para
industrias também.

2- O reconhecimento facial auxilia em
acoes de marketing e atendimento -
VERDADE

O sistema da Digifort possui diversos tipos
de pesquisas e relatdrios, permitindo melhor
analise dos fatos. Pode identificar clientes
VIPs, garantindo que o convidado receba
assim um tratamento diferenciado, o que é
otimo para equipes de atendimento. O marke-
ting pode ter informacbes como quantidade
de homens e mulheres que frequentam o
ambiente e quais sao as emocgoes que esses
visitantes mais expressam.

3- E muito caro e requer investimentos
iniciais altissimos - MITO

Na realidade, os investimentos ndo sdo tao al-
tos como se imagina, até porque, nos ultimos
anos, essa tecnologia se modernizou muito e
0s custos cairam vertiginosamente. As vezes
esses investimentos se tornam caros devido a
necessidade de se cadastrar muitas faces no
banco de dados. A Digifort optou por cobrar
somente a licenca da cdmera e ndo o cadas-

IMAGEM: DIVULGAGAO
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DIGIFORT RECONHECIMENTO FACIAL

tramento das faces, podendo o cliente cadas-
trar um numero ilimitado de rostos.

4- Nao é possivel medir a confiabilidade
dos softwares de reconhecimento - MITO
Nosso sistema esta cadastrado no Nist, drgao
nos EUA responsavel pelos testes e aprovacdo
de softwares desse género, garantindo seu
funcionamento e consequentemente dando
maior credibilidade ao produto. Se vocé quer
um sistema de qualidade garantida, deve
consultar esse 6rgdo para checar se ele se
encontra testado e aprovado. Caso contrario,
sua credibilidade podera estar em jogo.

5- A tecnologia comegou como um braco
do controle de acesso — VERDADE

A grande maioria foi desenvolvida para sis-
temas internos de controle de acesso e pos-
teriormente adaptadas para areas publicas
externas. Inicialmente era utilizada, por
exemplo, para que o usudrio sorrisse para
abrir uma porta, sendo essa sua credencial.
Hoje, com o desenvolvimento, é tudo muito
mais seguro e profundo, baseado em redes
neurais e deep learning, por exemplo.

RECONHECIMENTO EM ACZ\O

A cidade de Praia Grande, no litoral de Sao
Paulo, sempre investiu em tecnologia na area
de seguranga publica. Em 2019, foi a vez do
reconhecimento facial entrar para o rol dos
amparos tecnoldgicos. Mais de 2 mil came-
ras foram instaladas em pragas, tuneis, orla
e areas internas, objetivando a detecgdo de
suspeitos que transitam nesses ambientes.
Com esse recurso aliado a atuacdo das forcas
de seguranca, Praia Grande chegou a reduzir
a criminalidade em mais de 80% nas areas
monitoradas e praticamente zerar as invasoes
em prédios publicos.

IMAGEM: REPRODUGAO



Assista no YouTuhe:
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Surpreenda-se com as possibilidades e 0SX]
do Digifort Face Recognition, o modufo de
Reconhecimento Facial do Digifort.

* Funciona em ambientes internos e externos.
» Reconhece varios individuos de forma simultinea.

* Permite o uso de cdmeras Dome PTZ em ambientes externos.

. Reconhece para r:ontm!ar portdes, catracas, cancelas, ques sirenes, efc.

( \ www.digifort.com.br | facebook.com/DigifortBR
A - 1° SOFTWARE BRASILEIRO DE MONITORAMENTO IP -



http://www.digifort.com.br/
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TECNOLOGIA AS A SERVICE

TECNOLOGIA AS A SERVICE:
A ULTIMA GERAGAO DOS SERVIGOS

DESCOMPLICADOS

forma como o mundo consome mu-
dou. O acesso a produtos de entre-
tenimento, transporte e alimentagao
ja esta consolidado dentro do mundo
do streaming e sob demanda. E a tecnologia,
que sempre impulsionou essas mudangas,
nao pretende ficar para tras. Um modelo de
contratagao de produtos tecnoldgicos vem
chamando atengao no mercado mundial: a
Tecnologia as a Service, que se apoia sob a
sigla TaaS. Essa é uma modalidade de con-
trato de produtos de tecnologia por locacgdo.
Com a velocidade astronémica dos de-
senvolvimentos de software, programacgao e
equipamentos, a rapida desatualizagdo é uma
realidade marcante nos mais diversos seg-

IMAGEM: DIVULGACAO

mentos. Esse cenario transforma a modalida-
de as a service em uma vantagem competi-
tiva para empresas de qualquer tamanho ou
segmento. Aliado a isso, esta a dificuldade
de fazer trocas e manter uma equipe encar-
regada das manutencgdes - dois aspectos que
também sdo abarcados pela TaaS.

Por que empresas estdo migrando para
este modelo, deixando de investir em pro-
dutos e transferindo seus esforgos para a
tecnologia no modelo de locacdo? Cameras,
controle de acesso, infraestrutura de redes,
datacenters e muitos outros projetos podem
ser beneficiados pelos principais atrativos da
TaaS - tudo descomplicado e sem burocra-
cia.

“Ja estamos nos acostumando
a nao ter mais a posse das coi-
sas, e sim pagar pelo uso delas.
Isso é muito mais vantajoso
também a nivel empresarial,
porque vocé tem menos custos
totais para manter o produto
funcionando. E como alugar
um carro: se houver algum
problema no carro, a locadora
troca para vocé. Essa é uma
maneira muito mais inteligen-
te de consumir tecnologia”,
pontua Vanderlei Rigatieri,
CEO da WDC Networks, uma
das pioneiras no fornecimento
de Taa$S no Brasil.



COMPRA VERSUS LOCACAO

Investir em Tecnologia as a Service ndo é
complicado. O formato de compra se da

por um contrato de locacdo de produtos. A
prestacdo de servigos pode ser ajustada para
24, 36, 48 ou até 60 meses. Assim, projetos
podem investir na melhor tecnologia pagan-
do uma mensalidade, ao invés de ter que
investir de uma so6 vez. A tomada de decisdo
fica muito mais facil por parte dos gestores e
departamentos financeiros.

A compra de produtos tecnoldgicos pela
modalidade as a service é uma tendéncia
mundial. Cada vez mais o0 mercado compre-
ende que os clientes precisam se concentrar
em suas atividades fim, e ndao em gerencia-
mento de T.I. ou de sistemas de telecomu-
nicacdes. Para 2018, previsdes da Deloitte
prometiam ao menos US$ 550 bilhdes de
arrecadagao no mercado global - valor este
que s6 tende a aumentar.

No Brasil, o start da TaaS ocorreu no
mercado de provedores, principalmente
regionais. Os chamados de ISP’s (Internet
Service Providers) fazem a contratagao de
cabos, instalagdo, modens e outros produtos,
gue apods a concessao do servico de internet,
chegam ao consumidor final. A Conforme
esse modelo vai se difundido, outros espa-
Gos corporativos descobrem as vantagens da
Tecnologia as a Service.

IMAGEM: REPRODUCAO

SEGURANCA DE DADOS EM ALTA NO BRASIL

Ha algumas areas hoje da tecnologia que sdo
muito sensiveis e ideais para o mercado as

a service. Uma delas é a seguranca de da-
dos, ou cybersecurity. Quanto mais o tempo
passa e as legislacdes avangam, a seguranca
de dados fica mais complexa. Nao é simples
configurar equipamentos de protecao e fi-
rewall. No modelo TaaS, as empresas encon-
tram um grande facilitador para se adequa-
rem a cybersecurity, porque os investimentos
tornam-se mais leves.

Em agosto de 2020, comecga a fiscalizagao
da Lei Federal n° 13.709, ou Lei Geral de
Protecao de Dados (LGPD). As empresas de
qualquer tamanho que tenham dados ar-
mazenados do cliente precisam se proteger.
Assim, o mercado de cybersecurity por TaaS
ganhara um forte incentivo no ambito nacio-
nal.

ATAAS NAWDC - APIONEIRA
A WDC NETWORKS desenvolveu em 2013
seus primeiros modelos de Tecnologia as a
Service. Hoje, a empresa espalhou suas solu-
¢Oes por todo o Brasil - que vao desde o pe-
gueno até o grande projeto, como shopping
centers, indUstrias, redes de lojas, supermer-
cados, varejistas, ISPs, entre outros.

No universo as a service, a WDC apresen-
ta, por exemplo, solugdes para seguranca
eletronica. Cameras, controle de acesso,
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catracas e bloqueios, gravacdo de imagem... Tudo isso pode ser contratado. Além claro,
dos ja citados equipamentos de infraestrutura para provedores regionais e produtos em
cybersecurity.

Cabe ressaltar que, para garantir o melhor resultado, a WDC nao opera diretamente
com o end user. O modelo é feito sempre com um integrador. O parceiro regional faz a
instalacdo, configuracdo e manutengao para o usuario, garantindo satisfacdao e melhor
acompanhamento. O papel da WDC esta em juntar a solugdo ao usuario final, provendo
a possibilidade dos financiamentos em cadeia.

O FUTURO DO MERCADO
Os numeros impressionam: no mercado desde 2003, ou seja, ha dezessete anos, a
WDC ja tem 50% do faturamento relacionado a Tecnologia as a Service, modelo que
passou a ser comercializado desde 2013. E o crescimento exponencial deste mercado
nao deve parar tao cedo, impulsionado por mudangas na cultura de consumo e na se-
guranca de dados.

Vanderlei Rigatieri, CEO da WDC Networks, comenta: “Més a més a TaaS cresce. Es-
tamos num modelo de 50% de venda e 50% de as a service. A tendéncia é um aumen-
to ainda maior conforme as empresas passem a entender como isso funciona”.

IMAGEM: REPRODUCAO

“Ja construimos 8 datacenters desse jeito. O cliente
entrega a obra civil e a WDC recheia o data center com
equipamentos divididos em 60 meses. Esse tipo de
cliente ja vende seus servicos, por exemplo, da nuvem,
em forma de assinatura. Entao, agora ele vé as vanta-
gens de comprar dessa mesma maneira que ele ja ven-
de, como um servico. E o casamento perfeito”. Vander-
lei Rigatieri



Por que vocé ainda compra tecnologia da forma antiga?

MUDE JA PARA TECNOLOGIA AS A SERVICE

A SOLUCAO COMPLETA PARA O SEU PROJETO, CONFIRA:

Seguranca da Informagéo @ Controle de Acesso
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Infraestrutura de DataCenter
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Acesse:
wdcnet.com.br/taas
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COLEGIO SANTA CECILIA:
QUANDO O CONTROLE DE ACESSO
ENCONTRA A ASSERTIVIDADE IDEAL

Colégio Santa Cecilia, uma das ins-

tituicdes de ensino mais tradicionais

de Fortaleza (CE), atua em educa-

¢do ha mais de cem anos, somando
milhares de alunos formados - sao turmas
gue vao da Educacdo Infantil ao Ensino
Médio. Com tantas criangas e adolescentes
circulando por suas dependéncias todos os
dias, o Colégio Santa Cecilia sempre esta
atento a garantir uma experiéncia de segu-
ranga para as familias e alunos. Com esse
intuito, encontraram, na ultima geracgdo de
tecnologia para controle de acesso, um porto
seguro. “O objetivo da contratagdo foi con-
trolar o acesso de todos que frequentam dia-
riamente a Instituicdo, independentemente
de qual portaria ou publico. Mais seguranca
€ sempre bem-vinda em qualquer institui-
cao, e ter a possibilidade de deixar o sistema
mais personalizado a nossa realidade foi um
diferencial”, conta o Gestor de T.I. do Colégio
Santa Cecilia, Carlos Nogueira.

Para resolver as questdes do ambiente, o
Nway Pro criou um projeto totalmente per-
sonalizado para a Instituicdo. O software

de controle de acesso adaptou todos seus
sistemas para registros de pais, alunos, per-
missdes de passagens, entre outras particu-
laridades.

“Desenvolvemos tudo especifico e pen-
sado para eles. O sistema que eles estao
usando hoje é pioneiro! Comegcamos a de-
senvolver algo mais especializado por causa
do Colégio Santa Cecilia”, comenta Reginaldo
Freitas, supervisor de sistemas do Nway Pro.

Entre as funcionalidades oferecidas pelo
software que o Colégio Santa Cecilia utiliza
ha seis meses, cabe citar a criagdo de cam-
pos personalizados, nos quais é possivel
registrar a turma de cada um dos alunos ou
o departamento ao qual os funcionarios pas-

santes pertencem - um recurso ideal para

a criacao de relatérios de controle. Assim, o
Colégio Santa Cecilia é capaz de gerenciar
diversas entradas e saidas de forma inte-
grada. Nogueira completa: “A velocidade de
resposta do sistema, facilidade de operacgao e
flexibilidade de configuracao facilitaram o de-
senho dos procedimentos internos e divisao
dos papéis de cada um”.

Entre as principais caracteristicas do

Nway Pro estad a grande capacidade adap-
tativa do cddigo, que pode ter funcionalida-
des desenvolvidas de maneira Unica a partir
das necessidades de cada cliente. Tudo isso
garantindo a seguranca e integridade dos ne-
gocios. “E um produto robusto e que evolui
de forma programada e cuidadosa”, completa
0 Gestor de T.I. Carlos Nogueira.

Cases de sucesso como o do Colégio
Santa Cecilia provam que instituigdes tradi-
cionais podem aderir a novas tecnologias e
estratégias de seguranga sem prejuizos para
a operacao. Projetos personalizados e con-
dicOes diferenciadas sao a chave para que
empresa e cliente encontrem o denominador
comum.

Daqui para a frente, o Nway Pro pretende
fazer melhorias. O software esta em cons-
tante expansdo. Recentemente, foi lancada
a versdo cloud, 100% hospedada na nuvem
Azure, da Microsoft. E possivel, inclusive,
fazer a aquisicdo do Nway Pro pelo cartao
BNDES. Industrias, condominios verticais e
horizontais, érgdos publicos e hospitais estdo
entre os principais potenciais beneficiados.
Se depender do tradicional Colégio Santa
Cecilia, havera muitas novas funcionalidades
a implantar: “E gratificante ver essa meta
alcangada. Precisamos agora pensar nas proé-
ximas melhorias”, encerra Nogueira.
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O Nway PRO é um sistema completo de controle de acesso para pessoas e
veiculos, disponivel para os mais diversos segmentos de mercado: condomi-
nios residénciais, condominios comerciais, empresas, clubes, industrias, uni-

versidades e colégios dentre varios outros

CONHEGCA O NWAY PRO QUERO SER REVENDEDOR

(11) 2348-5375 | contato@nwaypro.com


https://www.nwaypro.com/
http://conteudo.nwaypro.com/quero-ser-revendedor

A Saleservice gerou mais de
R$ 100 Mi em leads nos ultimos
3 anos para suas associadas

Nossa CONSULTORIA ASSOCIATIVA
e a forma mais inteligente de posicionar
sua marca de tecnologia na regiao Nordeste.

Obtenha resultados rapidamente
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® Suporte comercial
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